Behovskartlegging

Formalet er a fa en forstaelse for behovet/utfordringen som skal Igses.

Markedsdialog

Formalet er a gi potensielle leverandgrer en god forstaelse av utfordringen/behovet, fa kunnskap og innspill fra potensielle leverandgrer om
mulighetsrommet og alternative, innovative Igsninger.

Konkurranse

Formalet er a velge de best egnede samarbeidspartnere, forhandle om innovasjonsprosjektet og innga innovasjonspartnerskap.

Utvikling av ny lgsning

Formalet er tett samarbeid og utvikling av konkrete Igsninger/tjenester som kan kjgpes inn av offentlig part.

Kjop av utviklet I@sning

Formalet er a kjgpe lgsninger som er utviklet og som svarer til avtalte resultat.
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